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香港紛享有限公司總經理羅一立表示： 
“內地企業日益尋求走向國際的機遇，
香港以多元文化和方便營商的環境形
成獨特優勢。這些因素有利我們輕鬆
應對不同市場，並為缺乏跨國經驗的
公司提供資源，幫助他們適應全球 
環境和蓬勃發展。”

他稱：“我們打算在香港建立穩定的業
務，並利用在這座城市累積的經驗，
進一步拓展至其他亞太區市場。”他
補充，現時紛享銷客的香港辦事處負
責多項工作，包括為全球市場開發產
品、銷售、市場渠道管理和客戶服務。

創科市場潛力無限

羅一立認為，香港的創科市場充滿 
活力，推動企業加快增長的步伐。 
他解釋：“香港的創科行業雲集大型 
公司和中小企，提供了一個強大的 
商業網絡。政府致力推動創新，例如
發展香港科技園和數碼港等舉措， 
為我們帶來更多合作和擴展機會。”

香港擁有蓬勃的創新科技（創科） 
市場，吸引香港紛享有限公司（紛享
銷客）來港擴展業務。紛享銷客於
2012年創立，是中國內地首屈一指
的客戶關係管理（CRM）解決方案供
應商。有別於傳統的客戶關係管理 
系統，紛享銷客提供一個全面的客戶
生命週期管理平台，整合了市場推
廣、銷售和服務功能，讓企業可以 
利用數碼工具精確高效地管理客戶和
實現業務增長。

紛享銷客於2023年成立香港辦事處，
作為其國際總部。隨著取得由知名 
創投公司所提供的新一輪資金，公司
計劃加速香港業務發展和進軍國際 
市場，包括在香港成立研發中心和 
增設全球業務支援職能，從而提高 
服務環球企業的能力。

香港的戰略樞紐地位

紛享銷客決定來港設立辦事處，源於
香港是獨一無二的全球商業中心。 

內地軟件解決方案供應商紛享銷客發揮香港的戰略優勢，全力拓展國際市場。

紛享銷客
	於中國內地擁有16家分公司，

並在加州和香港設有辦事處

	為超過5,000家大型和中型 
企業提供數碼發展服務
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香港：助力軟件解決方案供應商
邁向國際

紛享銷客現正積極探索與主要科技 
公司合作的機會，借此提升其市場 
地位。

羅一立感謝投資推廣署為他們在香港
落戶和營運提供了大力支持。他總結
道：“投資推廣署為我們提供豐富的 
資源和機會，並且邀請我們出席不同
活動，擴大我們的商業網絡。這不僅
提升了我們的品牌知名度，更加強在
市場上的影響力。”
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香港的獨特優勢有利我們輕鬆 
應對不同市場，並為缺乏跨國 

經驗的公司提供資源，幫助他們
適應全球環境和蓬勃發展。
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