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本書冊甄選了過去兩年間在香港投資推廣署

全力支持下成功落戶及拓展業務的文創、	

娛樂、體育產業企業代表。這些企業涵蓋	

藝術與文化、設計與建築、媒體與廣告、	

娛樂及體育等核心領域，充分展現香港作為

國際創意樞紐的獨特優勢與發展潛力。

書中呈現企業在港發展的戰略佈局與成長	

歷程，分享其把握區域及全球機遇的成功	

實踐。期望通過這些典範案例，為有意	

拓展國際版圖的企業提供更多合作契機與	

商業可能。

mailto:dfong@investhk.gov.hk
https://www.investhk.gov.hk/zh-cn/
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POWERING THE FUTURE關於我們
投資推廣署是香港特別行政區政府轄下負責促進投資的機構。我們為來自中國內地及海外的企業 
— 從跨國企業到初創公司 — 提供專業支援，涵蓋業務規劃、在香港設立公司、擴展業務等全方
位服務，並協助企業通過香港開拓國際商機。我們亦與世界各地的投資促進機構合作，達成投資
雙向奔赴。

規劃 籌組業務 開業 後續服務／	
業務拓展

• 為客戶提供信息以 
協助策劃、評估及 
辨識機遇

• 協助聯繫相關 
領事館、商會和 
商業協會

• 提供有關在港生活 
的咨詢服務，如 
銀行開戶、住屋、 
就學和人際網絡等

• 提供營業執照、 
簽証申請、商標 
註冊，知識產權和 
貿易法規等的支援

• 提供稅收和商業 
法規的信息

• 協助聯繫服務供應
商、專業協會和 
政府部門

• 就特定行業和機遇 
提供咨詢

• 協助聯繫專業服務 
供應商

• 提供公關宣傳及 
市場推廣

• 提供有關拓展業務 
的建議

• 協助辨識拓展機遇

• 持續提供公關宣傳 
和媒體支援

投資推廣署於全球各大城市設有辦事處，並雲集各行各業的專家。 
歡迎聯絡我們，獲取在香港設立或擴充業務的免費咨詢與支援詳情。

創意產業、體育及娛樂 
網頁
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巴士或地鐵在大多數人眼中只是平凡
不過的交通工具，但匯達傳媒董事總
經理 Richard Petignaud （貝以睿）卻
看準其中蘊藏的商機。他說：“每一輛
巴士或列車都是移動的廣告牌，可抓
住數百萬人的目光。”匯達傳媒是 
一家專門從事交通廣告的媒體公司， 
深明香港享有無可比擬的優勢。香港
人口稠密，地理位置優越，擁有全球 
最佳的公共交通系統，巴士隨處可見， 
每天有數百萬市民乘搭地鐵出行。 

發展機遇處處 
匯達傳媒成立於2021年疫情期間。 
當時，前城巴車身廣告代理商退出 
市場，匯達傳媒把握機會取得廣告代
理權。由於新公司在逆市中成立，團
隊努力證明公司的宏圖偉略。貝以睿 
續說：“我們銳意帶來創新思維，提升
戶外媒體行業的水平。”匯達傳媒為 
巴士廣告注入嶄新意念，推出全新 

“高端超級巴士（Premium Super Bus）” 

廣告方案，更引入燈光板將車身廣告
變成“發光巴士（Electro Luminescent 
Bus）”，在昏暗的環境中營造耀眼 
發光效果，吸引目標受眾。

於2023年，匯達傳媒成功奪得港鐵 
公司東鐵及屯馬綫、輕鐵及港鐵巴士
廣告的獨家代理權。憑借地鐵獨家 
廣告經營權及城巴網絡，投放的廣告
每日可接觸高達340萬人次乘客量。 

這間初創公司得以成功，亦有賴香港
與粵港澳大灣區日益融合的優勢。 
貝以睿表示﹕“匯達傳媒的網絡覆蓋 
極廣，廣告客戶可直接觸及超過90%
經陸路抵港的旅客。我們無疑成為 
廣告客戶接觸內地旅客的重要渠道。”
此外，隨著愈來愈多港人北上大灣區
享受較實惠的專業服務，來自內地 
公司客戶的廣告數量也持續增長。 

香港政府推出多項扶助企業的措施，
亦為匯達傳媒開啟多道大門。新落成
的啟德體育園等大型項目，將吸引大
量市民乘搭巴士和地鐵前往參加大型
盛事活動，而這些乘客都是廣告商冀
望接觸的重要目標受眾。投資推廣署
等多個政府部門給予的支持，亦有助
擴大公司的業務網絡並提高曝光率。
匯達傳媒對前景表示樂觀，積極迎接
新一年，把握大灣區的龐大商業機遇。

匯達傳媒是香港一家領先的戶外廣告媒體公司，憑借覆蓋全港城巴網絡及多條港鐵主要
路線，提供創新的廣告方案，發揮具影響力的宣傳成效。

吸引眼球的移動媒體廣告方案

匯達傳媒

匯達傳媒 
董事總經理
RICHARD PETIGNAUD（貝以睿）

香港具有獨特的城市規劃， 
政府大力支持企業發展，推動與 
大灣區日益融合，為匯達傳媒及 
廣告商帶來無限商機。”

	匯達傳媒於2021年成立，跟
香港城巴同為匯達交通控股
的子公司，主要業務是管理
城巴的巴士廣告

	於2023年7月，匯達傳媒 
贏得港鐵公司東鐵綫、屯馬
綫、輕鐵及港鐵巴士的廣告
代理權

	匯達傳媒憑借嶄新廣告形
式、創意理念及與廣告客戶
緊密合作而載譽業界

w bravomedia.com.hk

“

原版刊發日期：2025年3月

https://www.bravomedia.com.hk/zh-cn
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香港是理想的據點，讓我們能 
無縫地同步策劃和執行橫跨西方
與中國內地的營銷活動，同時 
直接接觸頂尖行業領袖。

Digital Business Lab由一名法國企業
家創立，是一家領先的社交媒體及 
數碼營銷公司，並於2013年在香港 
設立全球總部。公司專注提供一站式
社交媒體服務，整合原生內容、網紅
營銷和付費廣告等，助力不同品牌在
西方（如 Instagram和 YouTube）和 
中國內地（如微信和小紅書）的社交 
平台實現業務增長。

隨著香港盛事經濟日益蓬勃，公司 
透過支援品牌和活動主辦機構，提供
社交媒體策略、數碼及網紅營銷以及
影片製作服務，瞄準中國內地及亞太
區受眾，從而邁入新的增長階段。

香港作為跨文化營銷樞紐
多年來，Digital Business Lab將服務
擴展至亞洲各地，建立起連接粵港澳
大灣區（大灣區）與東南亞的社交 
媒體策略，有效促進了兩地間的雙向
交流。

對於 Digital Business Lab創辦人兼 
行政總裁 Albin Lix而言，香港作為
跨文化營銷樞紐，擁有獨一無二的優
勢。他表示：“香港是理想的據點，
讓我們能無縫地同步策劃和執行橫跨

西方與中國內地的營銷活動，同時直
接接觸頂尖行業領袖。”香港的多元
文化，讓公司精通普通話、廣東話、
韓語和日語的多語言團隊得以盡展所
長，為品牌客戶量身訂制能迎合區內
不同受眾的營銷方案。

整合營銷策略    
拓展大灣區機遇
Digital Business Lab意識到傳統營銷
模式各自為政的策略對營銷人員帶來
挑戰，因而引入了一套嶄新的綜合 
模式。Lix解釋：“我們借鑑歐洲成熟
的營銷方法，並應用於本地社交媒體 
環境。例如，我們將長尾搜尋引擎 
優化（long-tail SEO）的概念轉化為 
微網紅（micro-influencer）策略，提升
互動真實感；我們亦優化了客戶關係
管理（CRM）的分眾策略，精準配對 
網紅與不同的營銷階段 — 當中涵蓋 
提升品牌知名度和轉化率。”

隨著 Z世代引領這股潮流，消費者 
愈來愈追求與網紅和品牌之間的真實
互動。這趨勢不僅推動營銷人員在 
每個環節創造別具意義的體驗，更突
顯了整合策略的重要性。

Digital Business Lab善用香港獨特的商業生態圈，為品牌制定一體化社交媒體策略，
連繫環球品牌與亞洲受眾。

香港盛事經濟蓬勃發展 
帶動數碼營銷業務增長

Digital Business Lab
創辦人兼行政總裁 
ALBIN LIX

展望未來，Digital Business Lab計劃
融合人工智能技術，深化在超級應用
程式（super-apps）領域的專業知識，
並擴充香港和新設立的深圳團隊， 
以捕捉亞太區，特別是大灣區的發展
機遇。

作為一名企業家和長居香港的市民，
Lix十分欣賞這座城市充滿活力的創業
精神以及政府對初創企業的支援。 
他分享道：“投資推廣署為我們的項目
和客戶提供了寶貴的建議，並帶來了
人脈資源和曝光率，為我們的業務發
展注入了強勁動力。”

Digital Business Lab

	以香港為總部的社交媒體 
及數碼營銷代理商，並在 
新加坡和深圳設有辦事處

	支援各行各業的全球品牌，
涵蓋奢侈品、酒店、保險、
科技、銀行、娛樂和汽車等
多個行業

w digital-business-lab. 
	 com

“

”

原版刊發日期：2026年1月

https://digital-business-lab.com
https://digital-business-lab.com
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香港作為金融、科技和貿易樞紐，為
數據導向的解決方案提供了良好的
發展環境。疫情過後，不少企業面對
經濟不明朗和消費者習慣轉變等挑
戰，因而令以數據驅動的市場推廣解
決方案需求大增。法國數據分析公司
Ekimetrics憑借其人工智能（AI）與數
據科學的專業優勢，與亞洲地區的數
碼化轉型趨勢高度契合，成功把握市
場機遇。過去四年，公司的香港員工
數目增加兩倍，團隊規模從15人迅速
增長至45人。

Ekimetrics的使命在於協助客戶革新
營商模式，透過人工智能技術優化 
營銷策略、客戶分析和可持續發展 
策略，以精準評估需要擴張或精簡的
領域。隨著居家工作成為新常態， 
傳統企業正加速數碼化步伐，更認為
人工智能和數據科學是他們應對未來
市場的關鍵。

香港地區總部引領增長
Ekimetrics亞太區合伙人兼董事總 
經理 Olivier Kuziner表示：“2015年 
我們初入香港市場時，香港的企業 
較少使用數據和人工智能技術，與 
今天蓬勃發展的景象，不可同日而語。 
新冠疫情成為企業紛紛加速變革的 
轉折點，在疫情出現後僅一年，我們
的業務規模實現了一倍增長，足證 
香港市場的非凡韌性。這座城市創業
氛圍濃厚，企業家總是保持積極態
度，不斷創新，令業務蓬勃發展。”

Kuziner稱，香港是 Ekimetrics設立 
地區總部的策略性地點，更是公司 
成功的關鍵。他指出：“香港擁有完善
的基礎設施，是一個穩健的商業運營
平台。這裡有多間專注於資訊科技 

發展的一流大學，而且能
便捷地引進來自中國內地
的優秀人才。相較於鄰近
地區，香港憑借簡單稅制
和有利營商的政策，使公
司註冊和營運更加高效。
此外，我認為貼近客戶 
是提供優質服務的先決 
條件，而香港正好能滿足 
我們這一核心需求。”

精彩生活吸引人才
2025年是 Ekimetrics 
香港辦事處成立十周年。展望未來，
Kuziner預計，香港團隊規模將於 
未來三年內擴大至超過60人。他說： 

“我們擁有多元化的團隊，成員來自
10個不同國家，為公司帶來不同的 
寶貴意見和商業觀點。我們並會加大
區內的投資，擴大上海團隊以及在 
新加坡和日本開設新辦事處。”

Kuziner長居於香港，他是一名三項
鐵人運動員，經常在上班前到孖崗山
遠足，或在淺水灣暢泳。他讚嘆道： 

“香港融合了大都會的活力和自然之
美，這裡安全又便利的生活環境形成
了獨一無二的吸引力。”

隨著愈來愈多企業利用人工智能優化市場推廣策略，數據分析公司Ekimetrics把握機遇，
推動業務高速增長。

發揮香港優勢   
以人工智能推動業務增長

Ekimetrics 
亞太區合伙人兼董事總經理 

OLIVIER KUZINER

香港創業氛圍濃厚， 
企業家總是保持積極態度， 

不斷創新，令業務蓬勃發展。

Ekimetrics

	亞洲及全球領先的數據與 
人工智能企業

	於2006年創立，總部位於 
巴黎，於倫敦、紐約、香港
和上海設有辦事處

	香港辦事處於2015年成立，
作為Ekimetrics的亞太區 
總部

w ekimetrics.com

“

”

原版刊發日期：2025年6月

https://www.ekimetrics.com/zh-cn
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法國維旺迪集團旗下的漢威士集團於
1835年在法國創立，並於2024年在
荷蘭股票市場上市，是全球最具規模
的傳播公司之一。集團提供全方位 
服務，包括創意、廣告、數碼營銷、 
活動統籌和公共關係服務等。針對 
亞洲地區市場，集團成立漢威士香港， 
香港辦事處利用深厚的本地及環球 
專業知識，籌辦全方位的推廣活動，
不受地域限制，為企業營造能打動消
費者的品牌形象，宣傳效益無遠弗屆。

於2023年初，漢威士集團加强全球
辦事處的活動統籌業務，成立Havas 
Play這嶄新全球品牌網路，在娛樂、
體育、科技和粉絲圈跨界交匯，打造
非凡的體驗。盛事活動體驗專家 
Alex Brazendale 正正在這個時候 
加入漢威士香港，擔任新成立的
Havas Play主管一職。隨著香港政府
持續加強本地旅遊業的吸引力及支持
盛事活動，為Havas Play的發展創造
出黃金時機。Brazendale深明巿場 
需求，從2023年底為一間知名保險 
公司策劃維多利亞港上空的大型 
無人機表演，到香港國際十人欖球賽、 
香港足球會國際七人足球賽等頂級 
國際體育賽事，Brazendale均能為 
大眾帶來新鮮刺激的體驗。

完善知識產權制度     
促進創意產業發展
Brazendale於過去20年在港籌辦過
不少盛事活動。他認為，近年的生態
圈出現了正面變化，並指出：“自疫情
後，政府的態度更為積極。受惠於 
香港政府的支持及蓬勃的創意產業，
我們能夠將‘香港製造’的知識產權推
向國際。盛事經濟不只與數字有關， 
而是要將適當的人才放在適當的崗
位，從而創造可供出口的知識產權。
啟德體育園今年開幕後，將可吸引 
粵港澳大灣區（大灣區）的居民跨境到
港參與各類活動。我們的優勢在於可
以放眼國內外的市場，為品牌帶來新
思維和新機遇。”

大灣區機遇處處
漢威士媒體集團香港行政總裁Andrew 
Cawte對大灣區帶來的機遇充滿信心。 
他說：“大灣區把香港從一個700萬人
的市場變為一個超過7,000萬人的 
市場。”過去四年，漢威士香港的員工 
團隊按年擴大30%至50%，反映公司
持續發展。Cawte稱：“每年，我們 
都有新員工加入以支持業務發展。 
我們希望同事抱有好奇心，喜歡嘗試

著名環球傳播企業漢威士集團（Havas）在香港增設分部Havas Play，專注提供活動的統籌
服務，以及利用香港充滿活力的創意產業和蓬勃的盛事經濟擴展業務。

盛事浪接浪  活動體驗商機無限

漢威士香港 
Havas Play主管 

ALEX BRAZENDALE

漢威士香港

	於2024年在荷蘭股票市場 
上市，於超過100個國家聘請 
約22,000名員工

	漢威士香港的員工人數從
2022年的約60名，到至今 
增加至100名

	於2023年，漢威士集團在 
香港成立Havas Play，負責
為客戶提供度身訂造的活動
統籌及執行服務

w hk.havas.com

“

”

受惠於香港政府的支持及 
蓬勃的創意產業，我們 
能夠將‘香港製造’的 
知識產權推向國際。

新事物。由於我們與許多國際品牌 
合作，所以員工需要熟悉東西方文化， 
例如他們曾在外國居住或就讀國際 
學校。此外，我們也聘請不少本地 
人才，支援不同業務範疇的工作。” 
香港多元化的人才庫為漢威士香港 
注入無窮創意和活力。

Cawte來港定居已有30年，一直視 
香港為家。他表示：“香港是世界上 
最具獨特魅力的城市之一，四通八
達，且到處洋溢著朝氣活力。”

原版刊發日期：2025年1月

https://hk.havas.com
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香港的數碼營商環境充滿活力，在亞
洲區內首屈一指。Taboola在香港開
設辦事處，旨在為客戶提供更優質的
服務，同時把握區內的嶄新商機。

Taboola於2007年在以色列創立， 
是全球頂尖的內容推薦和原生廣告 
公司，致力讓品牌更有效地接觸網上
客戶。憑借先進的人工智能技術和
強大的全球網絡，公司為超過六億名
每日活躍用戶提供度身訂做的資訊。
Taboola精密的人工智能系統支援內
容推薦、原生廣告、跨境電商和端對
端營銷漏斗解決方案。透過提升發布
商和廣告商的用戶參與度和流量，
Taboola致力協助企業客戶應對不斷
變化的數碼環境。

香港推動地區增長
Taboola香港業務總經理謝頴嫻認為， 
公司決定來港發展，源於香港擁有 
眾多獨特優勢。她稱：“香港位處亞洲
中心，是我們香港和粵港澳大灣區的
戰略樞紐，也是通往中國內地和其他
亞太市場的門戶。其地理位置使我們
能夠輕鬆地與該地區的主要持份者建
立聯繫。香港團隊不僅能夠提高我們
的營運能力，也與我們的大中華團隊

相輔相成，促進了兩岸三地之間的 
無縫協作，採取一致的方針提升市場
滲透率。”她補充，香港是全球知名
的金融中心，加上擁有優越的營商環
境和大量高技術人才，有利 Taboola
增強營運效率和全球連繫。

謝頴嫻說：“在短短一年間，我們的 
香港辦事處已與本地主要的廣告商及
客戶，和網上媒體平台建立合作關
係，而於廣告業務也奠定了堅實的 
基礎。我們將繼續優化發布服務和 
開發更全面的產品，促進業務發展和
網上社群的參與度。”

引領廣告和網上內容行業發展
謝頴嫻認為，企業現正尋求創新的 
市場推廣解決方案，並日益追求更 
高的投資回報率。隨著績效營銷的 
重要性提高，Taboola勢將把握此項
趨勢。

她表示：“Taboola具備卓越的研究和
開發能力。透過運用先進的人工智能
演算法，我們能夠提供高度相關的 
內容推薦服務，為廣告商提高用戶 
參與度和轉換率，從而增強廣告成效
和營利，以及提升用戶體驗。我們 

香港的數碼廣告生態圈充滿活力，成為Taboola進一步擴展大中華市場的理想據點。

全球原生廣告公司 
放眼香港市場

Taboola 
香港業務總經理 
謝頴頴嫻

Taboola

	總部位於美國紐約， 
2021年於納斯達克上市

	與超過15,000家廣告商 
合作，並與全球逾9,000家 
發布商建立長期合作關係

	在全球33個城市設有辦事
處，員工人數超過1,800名

w taboola.com

“香港團隊不僅能夠提高我們的 
營運能力，也與我們的大中華團隊 
相輔相成，促進了兩地之間的無縫協作，
採取一致的方針提升市場參與度。

在績效營銷方面擁有豐富實戰經驗， 
正好符合當前市場需求。”

謝頴嫻認為投資推廣署所提供的支援， 
包括業界交流機會和市場推廣服務等， 
助力公司在港發展。此外，香港豐富
的人才庫有利 Taboola擴展業務和發
揮創意。她總結道：“香港的多元文化
環境促進了團隊協作和鼓勵創新。 
我們的香港團隊擁有本地及來自中國
內地和台灣的成員，他們的合作帶來
了協同效應，讓我們在瞬息萬變的 
數碼世界中發揮所長，大大提高了 
我們的整體效率和適應能力。”

原版刊發日期：2025年1月

”

https://www.taboola.com/zh-hans/
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香港活力非凡、擁有高密度的城市面
貌，不斷啟發建築師透過創新手法，
在空間設計中實現可持續發展理念與
滿足用戶的不同需求。Conran and 
Partners的倫敦合伙人Tina Norden
近日到香港出差時感到十分欣喜， 
因為她在香港國際機場赫然發現半島
精品店採用了Conran and Partners 
的室內設計方案。

傳承本地文化   擴展國際業務
Conran and Partners憑借多年深耕亞

洲市場的經驗，於2017年在香港
設立地區總部，這項策略性決定
正好充分把握了香港作為全球設
計樞紐的獨特優勢與戰略地位。
Norden說：“我們最初在香港中環 
成立了一間小型工作室，團隊僅有 
三名成員。隨着我們在粵港澳大灣區
及亞洲的業務日益擴充，我們的香港
辦公室已搬遷至北角更寬敞的工作 
空間，現聘請了13位本地設計師及 
建築師。”公司近期完成了位於香港
的住宅項目及位於中國內地、雅加達
及墨爾本的酒店項目。

Norden回顧當初的海外擴展方案， 
她表示：“我們並非一間以外派員工 
主導的事務所，我們希望與客戶及 
亞太地區建立更緊密的聯繫，因此 
團隊裡擁有能操廣東話的同事是必需
要的，我們更將自己定位為擁有亞洲
基因的歐洲設計事務所。”

打造領先樞紐   設計商業兼備
Norden 指出：“儘管我們對選址進行
了深入討論，最終選擇落戶香港是 
理所當然的。這裡不僅與我們有著 
深厚的歷史淵源，亦擁有如英國皇家

Conran and Partners以擴充後的香港工作室為基地，在亞太地區大展拳腳，致力打造更多
引人入勝的空間。

英國建築及室內設計事務所
把握香港創意脈搏  積極擴展業務

Conran and Partners
合伙人

TINA NORDEN

Conran and Partners

	Conran and Partners由已故
Terence Conran爵士於 
1989年在倫敦創立，是一家
專注於建築及室內設計的 
事務所，擁有遍布全球的 
多元化項目

	公司於2017年在香港設立 
地區總部

wconranandpartners.com

“

”

我熱愛這座城市，無論是從 
個人情感還是專業發展出發， 

這裡都是最理想的選擇。

建築師學會等專業機構的分部，為 
設立業務提供理想的環境。此外， 
從香港出發的航班眾多，讓我們易於
管理區內項目或輕鬆往返倫敦。 
香港還擁有卓越的工作文化，以及 
本地人才具備國際視野和高水平的 
英語能力。”

原版刊發日期：2025年7月

https://conranandpartners.com
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隨着 Z世代與千禧世代藏家及買家的
崛起，藝術物流服務公司 Crozier正 
展開一場革新之旅，以滿足新一代 
藝術愛好者對收藏體驗不斷演變的期
望。集團不再局限於傳統倉儲營運，
近期在香港投資設立一座佔地47,000
平方呎的尖端設施，為藏家打造更 
個人化和現代化的嶄新藝術展示及 
收藏體驗。

戰略部署   落戶香港
Crozier自1976年於紐約創立以來，
一直專注於藝術物流與相關服務， 
並在全球設有31個海外辦事處。 
2023年，Crozier 正式將版圖延伸 
至亞洲，母公司 Iron Mountain 於
2022年收購本地物流公司，正式立足
於香港。Crozier香港總經理伍家健 
指出，選擇香港作為區域總部的部署

既明確又具戰略性：“香港是一個世界
級的國際藝術樞紐，匯聚全球頂尖 
藝術展覽及國際拍賣行與畫廊。加上
進出口無需關稅或增值稅，自然成為
國際藏家理想的交易中心。”

藝術新境   香港領航 
香港為Crozier戰略轉型的起點，帶領 
集團從傳統營運邁向以客戶為核心的
服務，並以獨特的藝術體驗開創新面
貌。新落成的設施達博物館級標準，
配備恆濕空調系統，以及首度引入 
香港的 Barrisol燈光，讓藝術品在匠
心設計的展覽空間中呈現無與倫比的
狀態。專屬貴賓休息室與會議室更為
策劃藝術活動提供平台，開拓藝術鑒
賞與交流的全新境界。香港是Crozier
全球34個據點中首個落實新戰略方向
的城市，其他城市將緊隨其後。

為進一步推動這場創新
轉型，Crozier 正積極 
提升團隊的溝通與客戶
管理能力，同時擴充 
人手，引入藝術品管理 
專員與運輸方面的專業
人才，為未來的發展 
打穩基礎。伍家健分享
道：“香港的人才具備 

Crozier Fine Arts通過香港全新旗艦藝術品觀賞與儲存空間，引領藝術收藏革新，並推動
集團邁向物流以外的領域。

香港藝術生態迎來蓬勃新局

Crozier Fine Arts香港
總經理 
伍家健

香港是一個世界級的國際藝術 
樞紐，匯聚全球頂尖藝術展覽及國
際拍賣行與畫廊。加上進出口無需

關稅或增值稅，自然成為 
國際收藏家理想的交易中心。

堅毅、勤奮與靈活的特質，總能以 
最有效率的方式達成新目標。”

在開拓新市場方面，伍家健感謝投資
推廣署的全力支持，將視野延伸展至
粵港澳大灣區。他表示：“投資推廣署
為我們提供了極具價值的交流平台，
讓各界認識到 Crozier是藝術產業的 
重要力量。我們因此能夠與潛在客戶
及合作伙伴建立聯繫，並在區內快速
發展的藝術生態中進一步鞏固我們的
地位。”

Crozier Fine Arts

	1976年於紐約成立，專注於
藝術物流服務，涵蓋藝術品
運輸、儲存及專業處理等範
疇，於全球12個市場擁有超
過180萬平方呎的倉儲空間

	自2015年起隸屬Iron 
Mountain，並於2022年在 
香港設立區域總部，由30名
專家領軍，開啟集團聚焦於
獨特藝術收藏體驗的新篇章

w crozierfinearts.com

“

”

原版刊發日期：2026年2月

https://www.crozierfinearts.com
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古魏博物館作為香港文化新地標，
充分展現了香港是中外文化藝術交
流中心的獨特地位。古魏博物館由
Sapientia基金會於2024年創立， 
旨在推廣中外藝術和歷史文化交流， 
通過包羅萬有的藏品、主題展覽及 
適合不同年齡層的教育活動，積極 
配合社會文化教育的發展。全館運用
現代科技提升歷史文物與藝術展品的
可觀性，尤其為年輕訪客提供更便捷
的觀賞體驗。

全球藝術之都
Sapientia基金會主席古楚璧認為， 
香港在國際文化界扮演著獨一無二的
角色。他表示：“香港擁有‘一本多元’
的文化特質，既深受博大精深的中華
傳統文化薰陶，又展現出聯通國際的
獨特優勢。我們的藏品深刻體現了 
本地和國際社會之間豐富的文化淵源

與歷史聯繫，而這座城市無疑為這些
藏品提供了最佳的展示舞台。香港的
獨特定位也能吸引來自世界各地的 
遊客，為我們推動文化藝術發展提供
了得天獨厚的條件。”

古魏博物館是香港南區首家私人博物
館，而該區正迅速發展為一個日益興
旺的當代藝術中心，吸引了眾多頂級
畫廊和獨立藝術家工作室進駐。

古楚璧稱：“我們的博物館選址黃竹坑， 
因為該區充滿創意精神與朝氣勃勃，
有望成為未來的藝文熱點。我們銳意
促進人文交流，為藝術家與公眾提供
一個互動平台，並支持多元的藝術 
表現形式，助力香港的文化藝術和 
創意產業的進一步發展。”

東西方美學交融
古魏博物館是展現中外文明交融的 
絕佳平台。其最引人入勝的展品之一
是陳列於牆上的一系列陶瓷馬克杯。
這些歐洲酒杯在中國生產，並以西方
的傳統圖案和裝飾作點綴，完美體現
了東西方美學的融合。此外，博物館
因應蛇年，近期舉辦了名為“龍蛇 
共舞 ‧ 跨域賞蛇”的展覽，聚焦數百
年以來的跨文化交流與創造力。

憑借香港的地理優勢，古魏博物館 

古魏博物館憑借其多元豐富的藏品，不僅為香港文化界注入了新的活力與色彩，
更以文化傳承為己任，致力鼓勵年輕一代探索和欣賞全球歷史文化。

香港文化界的瑰麗新篇

Sapientia基金會
主席

古楚璧

古魏博物館

	博物館隸屬於Sapientia基金
會，由來自意大利的古楚璧
與其華裔妻子魏昭鳳共同 
創辦。“古魏”的名稱結合了 
兩人的文化背景，也反映了
博物館弘揚中西文化的理念

	博物館的展品包括超過 
1,000件歷史和藝術意義深遠
的珍品，涵蓋新石器時代至
晚清和現代   

w guweimuseum.com

“

”

香港擁有‘一本多元’的文化 
特質，既深受博大精深的中華 
傳統文化薰陶，又展現出聯通 

國際的獨特優勢，為我們的藏品 
提供了最佳的展示舞台。

希望吸引更多參觀者。古楚璧說： 
“我們非常高興接待了許多來自粵港澳
大灣區的旅客，這個地區活力澎湃，
我們計劃與區內的文化機構建立更緊
密的聯繫，以增進社會文化氛圍。”

透過與頂尖的博物館、政府部門和 
教育機構的合作，古魏博物館成功 
推動了社區參與。古楚璧表示：“我們
的工作不僅吸引了更多觀眾，還培養
了他們對多元文化的更深層次理解。”
展望未來，古魏博物館計劃舉辦更多
國際文化活動，進一步鞏固香港作為
全球文化樞紐的地位。

觀看影片：

原版刊發日期：2025年4月

https://www.guweimuseum.com/zh-cn/主页/
https://youtu.be/ELIIOizS-dA
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知名拍賣行中貿聖佳於1995年在北京
創立，多年來專注於高端古董、陶瓷
與書畫藝術。中貿聖佳總經理薛世清
認為時機成熟，當下正是公司進駐 
香港的最佳時機，因此於2024年 
10月在香港設立據點開設了“聖佳 
香港”。對中貿聖佳而言，香港不僅
是國際金融中心，亦是由巴塞爾藝術
展等旗艦平台引領的國際藝術樞紐。
薛世清指出：“放眼全球藝術界， 
香港是一扇文化之門，能夠連繫並 
影響亞太區以至歐洲的華人藏家。” 

拓展業務範圍   把握八方機遇
聖佳香港借助這座城市自由港的區域
優勢、文化藝術支持政策以及低稅率
及簡單稅制，積極發展高端古董藝術
板塊，顯著擴大了業務覆蓋範圍。 

香港匯聚蘇富比、佳士得、富藝斯 
及邦瀚斯等全球頂尖拍賣行，為 
聖佳香港提供了接觸優質且集中的 
藏家與買家資源網絡。同時，公司 
的本地團隊精通英語與粵語，能夠 
高效地與本地及國際客戶溝通，提供
專業服務。

汲取香港經驗   推動全球增長
薛世清認為，在香港開展業務是一次
寶貴的學習過程。這裡的多元文化 
環境，促使企業將深厚的中國文化 
底蘊與成熟的西方商業實踐相融合。 
他進一步指出，香港完善的合規要
求，有助聖佳香港循序漸進與國際 
拍賣行採用的規範無縫接軌。他說：

“我們計劃把這些良好實踐經驗帶回
北京總部，讓內地團隊也能借鑒 
香港在管理與合規方面的前沿經 
驗。” 

香港世界級的基礎設施、便捷的交通
網絡，以及世界級的藝術物流生態
圈，為他們及其客戶提供極為便捷的
物流服務。低稅制等政策優勢及政府
提供的多方支援也是聖佳在港順利 
拓展業務的關鍵。例如，投資推廣署 

中貿聖佳把握全球藝術市場重整契機，積極開拓香港業務，迎接未來嶄新機遇。

中國拍賣巨擘以香港為重要據點  
加速佈局全球業務

中貿聖佳
總經理
薛世清

中貿聖佳國際拍賣 
有限公司

	1995年創立於北京，為中國
首批獲准經營文物藝術品 
拍賣的六家企業之一

	2024年設立香港分部聖佳 
香港，建立完善的企業架
構，以管理香港及亞太地區
的業務

	聖佳香港定期於中環核心地
段、佔地6,000平方呎的辦公
空間及藝廊舉辦拍賣及銷售
展覽活動  

w sungari.art

“

”

香港是中國內地與全球藏家的 
重要橋樑，匯聚珍稀中國藝術品與 

古玩，吸引國際市場注目。

原版刊發日期：2026年2月

不僅在聯繫本地服務供應商與合作 
伙伴方面發揮橋樑作用，更就簽證 
申請、人才招聘及數字營銷等提供 
專業建議，為聖佳在香港的迅速起步
與發展提供了堅實支持。

https://www.sungari.art
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這間國際當代藝廊於90年代在倫敦 
嶄露頭角，其後於2012年在香港開設 
首個在英國以外的展覽空間，目前在
倫敦、巴黎、紐約、首爾及香港均設
有藝廊。白立方亞洲區執行董事徐雯
表示，在香港開設據點是藝廊拓展 
全球足跡的重要一步。她說﹕“香港既
是國際藝術樞紐，又是進入亞洲藝術
市場的關鍵途徑，在推動藝術發展佔
有舉足輕重的地位。”以藝術品銷售
收入和市場佔有率計，香港連同中國
內地位列亞洲市場之冠。

憑借香港精彩多姿的文化底蘊，白立
方被譽為一股推動亞洲藝術發展的 

力量。徐雯表示，白立方香港逐漸成
為獨具慧眼的亞洲及其他地區收藏家
的焦點所在。同時，透過代理本區域
藝術家的作品，加強與本地機構攜手
合作，白立方香港持續支持文化藝壇
的發展。藝廊也利用香港與內地的 
緊密聯繫，為與日俱增的內地藏家提
供服務，並代理更多新晉內地藝術家
的作品。 

白立方在香港豐富多元的藝術生態圈
中持續拓展。徐雯稱﹕“這個城市滙聚
如白立方的大型國際藝廊，以及數十
間歷史悠久的本地藝展空間，其後更
有公共藝術機構如 M+和大館，以及

許多由非牟利機構運作
的藝術組織。我們把握
香港藝壇的不斷演進，
於2024年進一步擴展業
務，助力打造區域藝術生
態圈，讓香港在國際藝術
舞台上綻放異彩。”

白立方之所以成功，有賴
政府對商業及藝術發展的
強大支持，以及受惠於 

白立方的香港藝術空間於2012年揭幕，是最早進駐香港的國際藝術藝廊之一，薈萃全球當代
藝術家的精彩作品，成為亞洲藝術品收藏家和投資者尋覓理想藏品的重要平台。

白立方：以藝術連繫世界

白立方
亞洲區執行董事

徐雯

白立方 

	白立方是一家國際商業藝
廊，代理逾70位藝術家及 
藝術家遺產，在倫敦、 
香港、巴黎、紐約和首爾 
均設有展覽空間

	白立方於1993年在倫敦 
創立，於2012年在香港開設
首家海外藝廊，利用香港 
作為亞洲藝術樞紐的優勢 
擴展業務 

w whitecube.com

“

”

香港對藝術文化的開放和包容， 
加上其國際化市場，成熟的 

收藏家、多元化的藝術博覽會， 
以及政府的大力支持， 

在亞洲區內實屬不可多得。

內地市場的迅速增長。徐雯表示 ﹕ 
“投資推廣署多年來支援藝廊的推廣 
工作，在疫情期間為我們提供重要 
資源。”近年來，粵港澳大灣區展現 
出龐大的市場潛力，這裡有許多知識
淵博及富裕的收藏家。她續說﹕“我們 
在中國內地設有業務發展和服務團隊， 
積極把握內地藝術市場的機遇，開拓
新增長領域。”

原版刊發日期：2025年5月

https://www.whitecube.com
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投資推廣署助理署長劉智元表示： 
“我們很高興看見Great Entertainment 

Group 與 MAST International 拓展 
香港業務，不但為香港充滿活力的 
娛樂行業增添動力，亦創造更多就業
機會，促進新商業合作，刺激本地 
經濟。”

Harbour Mast Productions Limited
將負責宣傳太陽馬戲團經典之作
KOOZA，是該演出時隔七年後首次 
重臨香港。太陽馬戲團選擇以香港 
作為其亞洲重演的首站，其後將前往
韓國釜山和首爾繼續演出。

Great Entertainment Group行政總裁
Randy Bloom表示，KOOZA巡演會
有超過115名演員和工作人員，以及
60名家庭成員來港參與為期兩個月的
製作和演出，帶動香港經濟，包括 
超過8,000晚住宿、交通、餐飲和 
娛樂收入。同時為配合演出，亦需要
招聘約200名本地員工。

Randy Bloom補充，
Great Entertainment 
Group在香港擁有 
十多年的娛樂活動 
製作經驗，自家製作
本地活動，包括一年 
一度的友邦保險嘉年
華、香港摩天輪， 
以及在香港摩天輪 
活動空間內舉行的 
The Grounds等知名 
活動，現決意擴展
香港業務。MAST 

International擁有數十年為亞洲引入
國際現場活動的經驗，是該公司展開
是次合作的必然伙伴，旨在為香港 
觀眾帶來更多高品質的活動和娛樂，
借香港開拓區內市場。

他說：“我們得悉政府對大型活動的政
策並表示支持。Great Entertainment 
Group希望支持本地娛樂業界的發展， 
並展示集團以香港為舉辦本地和國際
活動據點的承諾。我們對香港市場 
充滿信任。”

MAST International行政總裁及主席
Yong Kim補充：“MAST International
在亞洲製作和推廣活動多年，了解 
香港舉辦現場活動需求不斷增長， 
為業界帶來機遇。隨着公司業務不斷
擴展，我們旨在為香港顧客創造更多
樣化的活動體驗，透過為香港引入 
世界各地的國際娛樂活動，提供更廣
泛的娛樂選擇。值得一提的是，享譽
全球的太陽馬戲團是自2018年後 

投資推廣署今日（2025年5月8日）宣布，紥根本地的娛樂製作公司Great Entertainment 
Group與韓國娛樂製作公司MAST International在香港成立一間新的合資公司Harbour Mast 
Productions Limited，作為擴展區內業務長遠計劃的一部分。

GREAT ENTERTAINMENT GROUP
伙拍韓國MAST INTERNATIONAL 
擴展香港業務 創造就業和促進商業合作

首次重臨香港，並是亞洲巡迴演出的 
首站。”

Great Entertainment Group是一間 
專門創造和製作優秀現場娛樂活動和 
體驗的公司，屢獲殊榮，至今已舉辦 
超過500場活動，吸引超過2,000萬名 
觀眾參加，創作了一些最大型和成功 
的經典活動和體驗。

MAST International成立於2006年， 
是 MAST Media Limited 的子公司。 
自成立以來，該公司已在韓國成功
舉辦七場太陽馬戲團的演出。MAST 
International亦有推廣其他國際演出、 
體育賽事、展覽、流行音樂、芭蕾舞、
戲劇等，包括著名的法國音樂劇《巴黎 
聖母院》。

w geg.asia

原版刊發日期：2025年5月

https://www.geg.asia


16 媒體與娛樂 客戶故事 

Megaforce 自1992年在德國成立 
以來，專注為歐洲大型活動提供專業 
舞台工程解決方案。於2018年，公司
首度進軍亞洲，擔任香港最大型國際
戶外音樂及藝術節Clockenflap的其中
一個長期合作的舞台承辦商。此後，
公司在亞洲市場穩步發展，並積極 
助力本港發展盛事經濟。

香港：亞洲盛事之都
Megaforce 行政總裁 Michael 
Brombacher 稱：“在亞洲籌辦大型 
活動時，香港素來是深受歡迎的地點 
選擇。我們希望將歐洲的舞台工程 
專業知識和標準帶到亞洲，因此我們
選擇以香港為重要據點。”

Megaforce的頂級舞台系統由經驗 
豐富的內部工程團隊嚴格管理，並獲
德國技術監督協會認證，其安全、
品質與技術完整性均達國際標準。
公司亦提供極為靈活的組裝舞台解
決方案，以配合不同規模的活動。
Brombacher指出，Megaforce的

Neptune 舞台系列採用輕便設計， 
特別適合香港日益增長的中小型活動
場地需求。

蓬勃生態圈促進業務擴張
談及香港充滿活力的現場娛樂產業， 
Brombacher指出，啟德體育園落成 
後帶來了前所未見的機遇。此外，
香港擁有完善的物流基礎設施和

自由港地位，有助
Megaforce輕易將 
舞台系統靈活調配 
至亞洲各地。憑借 
卓越的國際聲譽， 
香港能持續吸引全球
大型活動、專業人
才與旅客，故此是
Megaforce進軍鄰近
中國和東盟市場的 
理想基地。

Brombacher認為，自
公司落戶香港以來，
Megaforce獲得投資
推廣署的全力支持。

德國企業Megaforce旨在通過其香港區域總部，成為全球領先的舞台工程解決方案供應商。

MEGAFORCE以香港為樞紐
帶動亞洲盛事經濟

Megaforce
行政總裁

MICHAEL BROMBACHER

Megaforce

	於1992年在德國創辦，業務
遍布歐洲、亞洲和拉丁美洲

	公司於2025年在香港設立 
亞洲區域總部  

	其Neptune舞台系統已於 
亞洲投入運作，曾為包括 
香港Clockenflap音樂及藝術
節在內的多項大型活動提供
支援

w megaforce-international.   
  com

“

”

在亞洲籌辦大型 
活動時，香港素來 

是深受歡迎的 
地點選擇。

除了協助初期營運規劃外，該署團隊
更提供市場推廣和人脈網絡支援， 
有利公司迅速在本地市場站穩陣腳。

Brombacher說：“我們致力將Megaforce  
Stages打造為全球大型音樂節、專場
演出和國際巡演的首選舞台方案供應
商。我們通過戰略性擴張與持續優化
服務，鞏固和提升公司在國際舞台 
工程解決方案行業的領導地位。”

Photo credit: Clockenflap Music & Arts Festival

原版刊發日期：2026年1月

https://www.megaforce-international.com
https://www.megaforce-international.com
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全球化的互聯網科技企業赤子城科
技，於2019年在香港聯交所上市， 
致力打造一個連結全球用戶、充滿 
娛樂性並激發創意的內容生態圈。 
公司推出多款廣受歡迎的應用程序，
涵蓋社交和娛樂領域。2025年6月，
赤子城科技將其全球總部落戶香港 
科技園，標誌著企業發展邁向新里
程。此戰略佈局不僅讓赤子城科技可
借助香港國際化的營商環境，同時 
推進人工智能研究中心的設立，借此
推動創新，並提升其社交娛樂平台的
競爭力。

放眼全球市場
赤子城科技以構建全球化社交泛娛樂
生態圈為目標，致力連接世界各地 
用戶。赤子城科技高級副總裁宋朋亮 
表示：“我們以香港總部作為戰略 
基地，輻射中東、北非、東南亞和 
其他市場，現已設立逾20個全球營運
中心，業務遍布超過150個國家及 
地區。”

香港持續為赤子城科技注入動能， 
促進其“產品複製 + 國家複製”的 
全球化佈局。宋朋亮強調：“香港聯通
世界各地，而且資本市場相當成熟，
讓我們能將成功產品和營運模式高效
複製至不同市場，並按照當地文化 
特色作出調整，從而提升用戶黏性和
社群活力。”

首屈一指的社交娛樂創新 
樞紐
隨著科技進步和數碼應用普及化， 
香港的社交網絡和娛樂市場正迅速發
展。此外，在政府機構如投資推廣署
和香港科技園支持下，行業發展勢頭
持續增強。

宋朋亮認為香港是創新之都，吸引 
企業積極應用人工智能創作個人化 
內容，並開發嶄新盈利模式。他指出：

“香港兼具國際金融中心與人才匯聚 
優勢，讓我們能夠接觸全球合作伙伴
和招攬頂尖技術專家，尤其適合建設
人工智能研究中心。”

赤子城科技發揮香港的獨特優勢，加快全球業務增長，重塑社交娛樂行業佈局。

立足香港  赤子城科技拓全球
社交娛樂版圖

赤子城科技
高級副總裁

宋朋亮

赤子城科技

	2019年在香港聯交所上市，
致力於在全球市場打造多款
社交和遊戲應用程序   

	業務覆蓋逾150個國家及地區

	主要用戶來自中東、北非和
東南亞 

w newborntown.com

“

”

我們以香港總部作為 
戰略基地，輻射中東、 

北非、東南亞和其他市場， 
業務遍布超過150個 

國家及地區。

除了投資者關係和行政職能外，赤子
城科技的香港團隊亦深度參與公司的
國際化發展進程和研發業務，專注將
人工智能融入社交網絡和遊戲產品，
保持行業競爭力。

赤子城科技以本地化營運結合全球 
視野的雙軌策略，逐步鞏固於社交 
娛樂市場的領導地位，並凸顯香港是
科技企業開拓和擴展海外市場不可 
或缺的重要樞紐。

原版刊發日期：2026年1月

https://www.newborntown.com/?lang=hk
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Whale TV 香港辦事處將專注於雲端
運算和 Web3技術的研發，為用戶 
提供更個人化的娛樂體驗，同時為 
電視品牌、廣告商和內容供應商提升
收益及投資回報率。其香港團隊亦將
會開展先進技術項目，例如去中心化
身分認證，以加強用戶私隱和參與度。

投資署助理署長劉智元表示：“我們 
非常歡迎 Whale TV在香港設立研發
辦事處，印證了香港頂尖創科及娛樂
生態圈的實力。該公司專注於開發人
工智能和 Web3等前沿科技，與香港
的戰略目標不謀而合。我們深信香港
的獨特優勢將為其全球創新提供理想
的發展基地。”

Whale TV執行主席高群耀博士表示：
“香港的戰略地理位置、完善的知識
產權保障、政府對 Web3領域的大力

支持，以及雄厚的金融科技
人才，是我們為新世代打造
創新娛樂方案的堅實基礎。
此外，香港匯聚來自世界 
各地的頂尖技術人才和科研
機構，有助我們跟一流的 
研發團隊合作，並與國際科
技生態圈無縫接軌。”

高群耀博士補充說：“我們 
將以香港作為其中一個國際
樞紐，並積極探索亞洲和 
中東市場的機遇。為拓展 
亞洲業務，未來我們會考慮
擴充香港團隊，除研發人員
外，亦將加入產品、市場 
推廣及銷售專業人才。”

Whale TV成立於2011年， 
至今已與超過400個電視 

投資推廣署（投資署）今日（2025年10月31日）宣布，來自新加坡的領先智慧電視操作系統
製造商Whale TV在香港開設研發辦事處。

領先智慧電視操作系統製造商
WHALE TV在港設研發辦事處

品牌合作，讓全球超過4,400萬名 
每月活躍用戶搜尋和觀看喜愛的娛樂
節目。作為獨立的智慧電視操作系 
統，Whale TV正積極推動創新，致力
打造能連接消費者、電視品牌、內容
供應商與廣告商的一站式平台。

w whaletv.com

原版刊發日期：2025年10月

https://www.whaletv.com
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小紅書今日舉行香港辦公室的開幕 
儀式，財政司司長陳茂波擔任主禮 
嘉賓並致辭。他表示：“我們熱烈歡迎
小紅書來港設立辦公室。小紅書落戶
香港，有三方面的意義。第一， 
小紅書與香港社群建立更緊密的 
聯繫，能為本地商家在產品和服務 
的設計、行銷推廣等方面開拓新視角
和新渠道；第二，香港作為國際金融、
貿易及創科中心，可助力小紅書壯大 
業務，並拓展全球佈局；第三，借助
香港融通中外的文化特質與全球網絡， 
推動中國優秀的文化和產品走向世界， 
共同講好中國故事。我們也期待與 
小紅書加強合作，提升內地旅客到 
香港的體驗，也提高香港旅遊、零
售、餐飲和文創產業等領域優質服務
的能見度，讓他們來玩得愉快、買得
開心、食得有特色，樂意一來再來。”

投資推廣署積極吸引內地和全球各地
從事數字經濟和文創產業的企業來港
發展。而財政司司長在《2025-26年度
財政預算案》提出，引進重點企業辦
公室（引進辦）也會策略性地引入更多
結合創科的文創企業。

投資推廣署署長劉凱旋表示：“我們 
非常歡迎小紅書在香港開設首個境外
辦公室，充分印證了香港作為‘超級
聯繫人’的戰略地位。作為內地領先
的生活社區，小紅書的進駐將促進 
本地的內容創作者、品牌和機構之間
的創意合作，並推動香港與內地以至
全球在中西文化交流、內容營銷方面
的發展。”

引進辦主任任景信表示：“小紅書迅速
在香港開展業務，體現了中國速度。
期待小紅書作為文創科技標桿企業，

投資推廣署今日（2025年6月7日）宣布，生活社區小紅書在香港開設辦公室。這是小紅書
首次在內地以外設立辦公室，便於更深度服務境外品牌和用户。

小紅書在香港設立 
首個境外辦公室　 
加速境外商業化業務發展

可以結合創新科技加速本地創意產業
鏈蓬勃發展。”

小紅書不僅是一個高度活躍的生活 
社區，更成為了用户的首要消費決策
場。用戶透過圖文與短視頻，分享並
探索時尚穿搭、美妝技巧、旅行與 
美食攻略等多元生活靈感，實現從 
產品發掘到購物的無縫體驗。

小紅書首席營銷官之恒表示：“小紅書
2013年剛成立的時候，就和香港結下
了不解之緣。小紅書最早推出的七本
跨境購物攻略中，就包含了香港的購
物攻略。如果說小紅書寫了一個線上
社區發展的時代敘事，香港就是這個
敘事的開端。”

小紅書商業跨境業務總經理千月表示：
“我們期望透過在香港設立辦公室，能
更有效地服務更多客戶，並加速品牌
營銷業務的發展。”

千月續指：“香港對我們而言不僅是 
重要市場，更是一個關鍵橋樑。跨境
業務團隊將發揮雙向鏈接作用：一方 
面協助境外品牌對接中國內地消費者， 
同時支持內地品牌拓展至香港等境外
市場。我們的香港團隊不僅服務本地
的用戶，部分職位更支援亞洲區及 
其他境外市場的業務發展。我們亦有
跟本地的大學合作，為香港新一代 
提供就業及實習機會，培育精通中西
營銷策略的人才。”

w xiaohongshu.com

原版刊發日期：2025年6月

https://www.xiaohongshu.com
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Capture.HK由美國企業家張敏豪和
香港創業者羅健均共同創立，洞察
到香港對舊媒體數碼化方面的龐大需
求。此需求推動其迅速擴展，以滿
足不斷增長的市場，並帶來卓越的
成功。作為“回憶專家”（Memories 
Specialist），公司運用專有的創意 
科技，融合人工智能（AI）、創意設計
及以人為本的客戶服務，提煉照片及 
錄影帶的珍貴回憶，保護家庭免受 
舊媒體損壞之虞。香港社會重視家庭
傳承，特別是40至60歲族群，為 
公司帶來穩固而可觀的商機。

AI創新技術   重現生動記憶
為滿足港人回憶保存的蓬勃需求，
Capture.HK在香港持續擴張，近日 
於長沙灣設立了“香港舊媒體處理 
中心”。該企業提供溫暖貼心、個人化 
且富創意的客戶體驗，同時善用 AI 
進行視像辨識、裁剪及旋轉，以提升
營運效率。中心配備18部專業級掃描
器，採用自主專利技術，包括 AI色彩
修復和八重光影消除技術，在全產能
運作下，每月可數碼化超過100萬張
相片。僅在2025年，Capture.HK已
數碼化超過210萬張相片及1.2萬盒 
錄影帶，按年增長超過一倍。

鑑於家庭相簿的高度私密性，
Capture.HK非常重視建立信任與透 
明度，以贏取客戶信心。Capture.HK 
首席產品總監及共同創始人羅健均 
指出，公開透明在這行業尤為重要。
他說：“透明度是贏取客戶信任的關
鍵。我們在中環設立‘Capture顧客體
驗中心’，讓員工與客戶能夠進行真誠
的面對面互動交流，提供專業咨詢 
服務，同時確保嚴格執行保密協議，
保障客戶私隱。”

香港作為戰略營運樞紐
Capture.HK行政總裁及共同創始人 
張敏豪表示：“香港擁有強大的聯通 
世界優勢，使我們能夠從中國內地 
成熟的供應鏈採購零件，在本地組裝
我們自主研發的創新產品，再分配至
海外據點。這種‘內地—香港—海外’
的供應鏈模式，實證為極具成本效益
的增長策略。”

Capture.HK善用香港的戰略位置及創意科技人才庫，保存港人珍貴回憶，成為連結跨世代
情感的橋樑。

以尖端人工智能數碼化 
驅動創意科技，傳承香港回憶

張敏豪強調，香港的人才資源是一大
優勢。他說：“在香港，幾乎所有成
員，包括前線同事，均能以專業英語
工作，並能以粵語或普通話與客戶 
溝通。這種語言優勢使我們的多元 
團隊能暢順運作，更重要的是，讓 
我們能為客戶提供具創意、個人化、
以人為本且充滿溫度的服務體驗。”

在投資推廣署的支持下，Capture.HK
可建立廣泛的商業網絡，持續擴展 
香港業務。公司計劃搬遷至更大的空
間以滿足增長需求，並拓展修復服務
範圍，利用 AI技術修復受損的錄影帶
和相片，讓香港的集體記憶，得以在
數碼時代永久留存。

Capture.HK

	成立於 2022 年，Capture.HK 
定位為舊媒體數碼化的 
 “回憶專家”  

	在香港設立香港舊媒體處理
中心，配備18部專業級掃描
器及自主研發的AI 技術

	2025年，該公司數碼化超過 
210萬張相片及12,000盒錄 
影帶，按年增長超過100%

w capture.hk/zh

“

Capture.HK
行政總裁及共同創始人

張敏豪

在香港，人才均能以專業英語工作，並能以
粵語或普通話與客戶溝通。這種語言優勢讓
我們的多元團隊能暢順運作。更重要的是，

讓我們能為客戶提供具創意、個人化、 
以人為本且充滿溫度的服務體驗。

”

原版刊發日期：2026年2月

https://www.capture.hk/zh


21多媒體與創意科技 客戶故事 

數傳幻景為中國規模最大的出版技術
服務供應商，與全國約七成出版機構
建立合作關係。在市面上流通的240萬 
本印刷書籍中，約有40萬本採用數傳 
幻景的數碼解決方案。數傳幻景於
2024年在香港設立總部，海外事業部
總經理李曦寰闡釋公司以香港作為 
據點帶來的種種優勢。“落戶香港標誌
著邁進國際市場的重要一步。香港是
一個多元發展的國際都會，積極推動
數碼轉型。對於企業來說，這裡是大
展拳腳和擴展國際業務的理想跳板。”

李曦寰指數碼時代正為出版商締造 
新發展機遇。“數碼轉型並非單單指 
電子書。我們業務的其中一個關鍵 
部分便是創建數碼內容，即讀者可以
透過二維碼，直接從紙本書連接至 
數碼內容，大大豐富提升讀者的閱讀
體驗。”數傳幻景利用人工智能（AI）
技術為出版商提供一站式解決方案，
從書籍出版前以至出版後整個流程，
均滿足出版商的需要。服務包括將 
文字頁面導向至多元化的線上資源，

例如視頻、音訊檔案、練習等等，為
傳統書籍注入全方位的數碼體驗。 

他補充道﹕“我們專為出版商提供的
WhatsBook產品，是一套發展成熟的
AI校對及編輯工具，同時附有創建數
碼內容的範本。從預備稿件以至刊印
出版的整個產品流程，我們全面支援
出版商，能將相關成本降低達三成之
多。”數傳幻景為出版商帶來的裨益，
不只在於提升讀者參與度，更是賦予
出版商透過數碼化為業務增值的能
力，借著優化內容創造新收入來源。
讀者參與線上活動，亦衍生關於他們
興趣所在的重要數據，而這些資料連
同所有相關知識產權，均全歸出版商
所有。 

通過香港拓展海外
李曦寰指香港在國際合同法和保護 
知識產權方面素來享負國際盛名， 
深得全球合作伙伴的信賴，同時香港
也是進行資金募集的理想之地，對 
公司發展大有助益。“香港營商環境 

數傳幻景（香港）科技有限公司（數傳幻景）是一家與傳統圖書出版社緊密合作的數碼服務
供應商，為傳統書商提供增值升級方案，包括在印刷材料中整合數碼內容，以及提供先進
的人工智能校對和編輯工具。

為傳統圖書出版行業數碼轉型
注入動力

數傳幻景

	數傳幻景（香港）科技有限 
公司支援出版商利用數碼 
資源，將數碼內容整合至 
傳統紙本書 

	服務有助出版商增加直接收
入、提升最終用家的體驗，
以及提供市場分析研究

	公司推出大幅精簡出版流程
的AI 編輯套件 — WhatsBook

w whatsbook.com.hk/

優越，加上投資推廣署等政府部門對
我們業務發展的支持，提供宣傳及建
立人脈網絡的機會，助力公司繼續在
香港壯大業務。” 他續說﹕“展望未來， 
數傳幻景將透過香港辦事處拓展業務
至馬來西亞、新加坡和土耳其等地，
並計劃進軍更多海外市場。”

“

數傳幻景
海外事業部總經理
李曦寰

香港是一個多元發展的國際都會，
積極推動數碼轉型。對於企業 
來說，這裡是大展拳腳和擴展 
國際業務的理想跳板。

”

原版刊發日期：2025年5月

https://www.whatsbook.com.hk/
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數字王國：秉承創新基因 
賦能香港多元產業

數字王國 
董事會主席

王章樂

保持創新需依賴持續 
技術研發、創新文化及 

全球協作，而香港完善的
生態圈正好滋養這一切，

助力我們培育、吸納並 
留住多元人才，以推動 

技術規模化發展。

創新啟迪　協作共進
2025年，數字王國實踐“以人為本”
的創新理念，為患有杜興氏肌肉營養
不良症的香港青少年陳梓鍵打造專屬
AI虛擬人，協助他向世界分享心路 
歷程與人生體驗。此舉彰顯了公司對
社會責任的實踐，並展現科技如何 
發揮振奮人心、啟迪社會的正面力量。

數字王國成立於1993年，曾為數百部
電影、電視劇集、商業廣告及遊戲 
影像製作視覺特效，以及打造沉浸式
體驗，奠定了行業領軍地位。通過結
合機器學習與虛擬實境技術，公司在
虛擬人製作領域取得突破，創造出具
有情感表現力和互動性能的數碼角色。 
憑借龐大的動作捕捉資料庫和AI科技， 
數字王國以香港總部為據點，將虛擬
人技術的應用範疇由娛樂產業擴展至
教育、金融、長者護理及旅遊等多元
領域，開拓多元商機。

數字王國董事會主席王章樂表示： 
“AI技術的快速發展正重塑創意版圖。
對數字王國而言，這些進步是自我再
造的契機，而香港正為我們擁抱這些
轉變提供了理想的生態圈。我們致力
於將 AI融入後期製作及短視頻內容，
並拓展虛擬人的應用場景，以提升效
率、效能和創意。這些舉措具有戰略
意義，將為公司日常營運和長期業績
創造更大價值。”

香港：貫通中外的創新樞紐
香港作為全球創科中心與創意產業沃
土，既是連接亞洲媒體及娛樂產業的 
門戶，同時發揮著東西文化橋樑的 
關鍵作用。數字王國以香港為戰略軸
心，深度融合荷里活創意專長與亞洲
市場洞察，透過多元文化團隊，將 AI
及虛擬人技術推向全球。

王章樂強調：“香港的多元化人才庫是
我們重要的競爭優勢。保持創新需 
依賴持續技術研發、創新文化及全球
協作，而香港完善的生態圈正好滋養
這一切，助力我們培育、吸納並留住
多元人才，以推動技術規模化發展。”

數字王國與投資推廣署及香港科技園
公司緊密合作，加速研發與產業伙伴
關係。公司善用政府資源及創新生態
圈優勢，與學術機構及行業專家攜手

探索創新商業模式，確保與市場需求
接軌。

王章樂總結道：“我感謝投資推廣署 
自公司落戶以來便與我們並肩同行。
展望未來，我們將持續強化核心視覺
特效業務，整合先進AI技術，拓展 
商業應用版圖，並策略性審視產品 
組合，以實現最佳價值創造。”

作為荷里活傳奇及榮獲奧斯卡視覺特效獎的製作公司，數字王國站在AI變革浪潮尖端，	
致力以顛覆性技術重塑數碼娛樂的未來。憑借領先業界的AI研發，公司將創新技術深度	
融入製作流程，持續樹立行業標竿，將視覺敘事推向全新高峰。

“

”

數字王國 

	創立於美國洛杉磯，並於 
香港交易所上市；在美國、
加拿大、中國及印度設有 
據點，形成全球布局  

	匯聚跨國藝術家與專業團
隊，融合科技與藝術，呈現
兼具視覺震撼與情感共鳴的
體驗，觸動全球觀眾

w digitaldomain.com

原版刊發日期：2026年5月

https://digitaldomain.com/?lang=zh-hans
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喜愛現場（Just Live）致力締造精彩絕倫的娛樂體驗，連結香港以至全球觀眾。

喜愛現場呈獻頂級娛樂
閃耀全球舞台

香港的國際金融和文化交流 
中心地位，為我們的全球娛樂 

IP投資、跨境營運和國際 
合作提供了堅實基礎。

”

“

香港：國際娛樂的重要基地
提到喜愛現場選擇以香港作為全球營
運據點的原因，喜愛現場執行董事兼
總裁劉敏解釋：“香港作為國際金融和
文化交流中心，為我們的全球娛樂 IP
投資、跨境營運及國際合作提供了 
堅實基礎。這座城市擁有透明完善的
法律制度和高度國際化的營商環境， 
因此是企業邁向國際舞台的首選。 
此外，本港也匯聚眾多專業人才， 
配合活力多元的文化環境，為推動 
全球藝術發展注入源源不絕的動力。”

連繫東西文化  搭建藝術橋樑
香港的文化和娛樂生態圈持續優化，
在深厚的藝術傳統上不斷融入創新元
素。劉敏稱：“亞洲的文化和娛樂市場
正在迅速成長，競爭亦日趨激烈。 
我們必須發揮創意，方能脫穎而出。
喜愛現場專注於現場娛樂和頂級文娛
IP營運，我們希望在香港舉辦更多 
駐場演出，同時引入世界級製作與 
營運團隊，進一步鞏固香港作為東西
文化橋樑的獨特角色。”

展望未來，喜愛現場計劃在香港推出
更多嶄新項目，並引入哪吒和 Hong 
Kong Jungle等全新 IP。除深耕香港 

喜愛現場是一家以領先科技演藝知識
產權（IP）為核心的全球化品牌製作 
營運公司。公司通過原創及收購領先
科技演藝 IP，建立從內容設計製作 
到全球營運的完整商業模式，實現 
多元商業價值，並形成 IP資產可持續 
營運及規模化變現，全力推動公司 
成為“全球領先科技演藝 IP創作營運 
領航者”的偉大願景。

自成立以來，喜愛現場憑借多元化的
頂尖製作，成功吸引了廣大觀眾群。
舉例而言，公司呈獻的首個沉浸式 
光影盛會 Festilumi，由太陽馬戲團 
聯合創始人傾力打造，點亮了灣仔 
海濱活動空間。其他亮點包括大型 
魔術匯演《IMAGINE NATION 幻》，
以及由中央芭蕾舞團創作的舞台鉅作

《紅樓夢》，該表演糅合古典芭蕾與豐
富的中國文化元素，令人歎為觀止。
公司以香港為總部，現正全力拓展 
亞洲市場版圖，為更多觀眾帶來匠心
獨運的現場娛樂體驗。

市場外，公司亦積極拓展新加坡、 
韓國及日本等策略性市場，擴大亞洲
版圖。

劉敏感謝投資推廣署的支持，她說： 
“該署不僅協助我們與本地供應商建立 
聯繫，更分享寶貴的市場資訊，加深
我們對香港娛樂產業的了解。香港 
持續推動創新，作為現場娛樂和 IP 
投資樞紐，前景相當可觀。我們對 
香港的發展充滿信心，期盼與這座 
城市並肩成長。”

喜愛現場
執行董事兼總裁

劉敏

觀看影片：

喜愛現場

	喜愛現場由Show Plus 
 （Hong Kong）Investment 
Limited營運，為一家充滿 
活力的娛樂企業，專注開發
和收購頂級文化及娛樂IP

	喜愛現場的重點項目包括 
Festilumi、《IMAGINE 
NATION 幻》和《紅樓夢》

w just-live.com.hk

原版刊發日期：2026年4月

https://www.just-live.com.hk/home-2
https://youtu.be/C6AI85x7-hE?si=SgI_9rdcADSN4Ob5
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小五兄弟立足香港
推進中國數碼娛樂“出海”
小五兄弟在香港和杭州設立雙總部，拓展全球內容發行與變現。

小五兄弟 

	於香港和杭州設立雙總部，
並於越南、馬來西亞、印尼
等地設有本地化營運團隊  

	管理超過9,000個頻道，全球
訂戶數目突破7.5億，觀眾 
遍布177個國家與地區 

	首家列入YouTube官方短劇 
供應商名錄的中國內地企業， 
並為全球多家媒體巨頭的 
認證合作伙伴

w xiaowubros.com

原版刊發日期：2026年7月

版權保障及變現流程， 
協助內容創作者與版權
方提升全球收益。

隨着行業重心轉移至 
豎屏微短劇，小五兄弟
利用 AI智能體構建更
高效且更有成本效益的
內容發行鏈，借此引發
全球觀眾共鳴。此外，
公司針對微短劇的播放
特性，開創面向全球的
應用程式內置廣告分成
模式。

黃家俊稱：“豎屏短劇和人工智能生成
內容（AIGC）興起，標誌着全球娛樂 
產業的重大變革，而香港正處於這股
轉型浪潮的前沿。香港能夠暢通無阻
地使用 YouTube和 Facebook等主流 
數碼平台，自然成為內地創新企業

‘出海’的核心基地。”

知識產權貿易中心 
助創意作品接軌國際
除了科技優勢及連接全球的樞紐角色
外，數碼資產保障也是企業國際業務
發展的關鍵，而香港正具備完善的 
法律制度。黃家俊說：“香港奉行普通
法，加上成熟的數碼版權保護制度，
不僅能保障創作者，更能為版權持有
人增加跨境收入來源。”

隨着全球市場對中國微短劇的需求 
激增，小五兄弟正積極
擴充區域業務團隊， 
同時於香港成立專責的 
AIGC 小組。此舉旨在
深化市場開拓、促進跨
境及國際合作，將杭州
總部的技術優勢與環球
媒體平台無縫對接。

小五兄弟（香港）有限公司首席營銷官
黃家俊表示：“香港作為區內首屈一指
的知識產權貿易中心，一直為內地的
內容創作者提供重要支持，助力中國
文化走向國際舞台。”

小五兄弟於2017年在杭州創立，其後
於2019年進駐香港，深度對接環球 
金融系統，與內地業務相輔相成。 
黃家俊指：“我們的核心優勢在於雙 
總部運作模式，當中香港總部是商業
和法律事務平台，杭州總部則專注於 
內容營運，兩者相得益彰。”

引領 AIGC和短劇“出海” 
熱潮
小五兄弟從 YouTube 多頻道網絡

（MCN）起家，至今已發展為亞洲內容
發行的龍頭企業。公司透過人工智能

（AI）驅動平台，優化本地化翻譯、 

小五兄弟（香港）有限公司
首席營銷官
黃家俊

香港作為區內首屈 
一指的知識產權貿易 
中心，一直為內地的 
內容創作者提供重要 
支持，助力中國文化 
走向國際舞台。

”

“

攜手投資推廣署    
鞏固“超級聯繫人”角色
黃家俊總結道：“投資推廣署協助我們
接觸更廣闊的創新者生態圈，締造 
獨特的商務合作機遇。在小五兄弟的 
成長路途上，雙方的緊密合作鞏固了
香港作為‘門戶’的角色，全力推動
中國 AI及數碼娛樂‘出海’。”

https://xiaowubros.com
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總部位於香港的 Asia Partners起源於
葡萄牙，自2024年成立後，迅速為 
體育投資行業帶來新氣象。2025年 
7月，公司於 K11 MUSEA 的旗艦 
項目CR7® LIFE 博物館盛大開幕， 
隨後於9月舉辦了2025年世界足球 
峰會香港站，引發廣大球迷和投資者
的高度關注。近日，CR7® LIFE的 
首間官方專門店正式進駐銅鑼灣時代 
廣場，並將拓展至亞洲其他地區。 
憑借一系列高端體育知識產權（IP），
Asia Partners助力鞏固香港作為國際
體育產業樞紐的地位。

香港為體育IP企業首選 
Asia Partners 主席 Filipe Trigo 
Gonçalves指出，香港的優勢遠超 
金融範疇。他說：“我們選擇香港作為
戰略據點，是經過深思熟慮的決定。
這座城市是成熟的國際大都會，擁有
四通八達的交通網絡、優越的營商 
環境和具備長遠目光的政府 — 這些
都是體育 IP成功商業化的關鍵要素。”
他續稱：“香港作為通往中國內地的 
獨特門戶，為大型項目提供了理想的

試驗平台，大大增強了這座城市的 
發展潛力。”

Gonçalves說：“在投資推廣署的支持
下，加上啟德體育園等世界級場地，
以及香港足球盛會和沙特超級盃等 
盛事的帶動，香港無疑為我們的成長
注入強勁動能。”此外，香港的完善
法制，特別是對 IP的保護，使其成為
體育 IP資產商業化與權益保障的重要
樞紐。

足球熱潮席捲全城
Asia Partners 致力推動體育 IP 的 
創新發展，以突破傳統的方式拓展 
全球佈局。例如，CR7® LIFE 博物館
以高科技互動展覽，讓訪客沉浸式 
體驗C朗拿度的傳奇足球生涯。公司
也與街頭潮牌 A BATHING APE® 

展開獨家合作，將體育文化與潮流 
時尚巧妙結合，深受潮流一族喜愛。

展望未來，Asia Partners將帶來連串
精彩活動。公司即將舉辦全球體育界
兩項頂級足球 IP 盛事，並推出 Joao 
Felix、Jose Mourinho、Bernardo 

體育投資公司Asia Partners IFBD Limited（Asia Partners）以香港作為重要
據點，在亞洲掀起體育熱潮。

ASIA PARTNERS大舉進駐 
香港：打造亞洲創新體育 
IP樞紐

Asia Partners IFBD Limited
主席

FILIPE TRIGO GONÇALVES

Silva、Barcola、Alejandro Balde
和三屆金球獎得主 Aitana Bonmatí
等國際足球名將的專屬系列商品。
Gonçalves總結道：“憑借香港總部的
獨特優勢，我們旨於激發新一代對 
運動的熱情，進一步提升香港作為 
國際體育與文化交流中心的地位。”

Asia Partners

	全球體育投資企業Svenska 
Capital的營運平台

	公司擁有一系列高端IP，
包括獨家擁有亞洲區CR7® 
LIFE博物館、全球CR7® 
LIFE商品及其商店的IP

	公司透過品牌體驗、高端 
零售及專業知識，專注推動
亞洲的國際體育IP發展

	現時僱用47名員工，並計劃
於未來12個月將團隊規模 
擴大一倍

w linkedin.com/company/  
  asiapartnershongkong  

“

”

香港是成熟的國際大都會， 
具備體育IP成功商業化 

所需的一切條件。

原版刊發日期：2025年10月

觀看影片：

http://www.linkedin.com/company/asiapartnershongkong
http://www.linkedin.com/company/asiapartnershongkong
https://www.youtube.com/watch?v=Bv7Nzd0dFqw


26 體育 客戶故事

“

東超以香港為總部，通過為頂尖球會
舉辦緊張刺激的賽事，全面推動亞洲
籃球發展。自2023年首個賽季開鑼 
以來，東超的參賽隊伍已增至12隊，
雲集亞洲頂尖籃球好手，連場精彩對
決吸引數以百萬計球迷追看。

推動亞洲籃球邁向世界
東超致力推動籃球發展，香港被視為
聯賽成功的關鍵。東超首席執行官 
李小龍（Henry Kerins） 
表示：“我們將總部設於 
香港，這裡既是聯賽運作
的核心，也是我們實現亞
洲籃球願景的基地。”

他續稱：“香港具備區內
其他城市難以比擬的活
力、國際連繫及戰略機
遇。假如選擇香港以外的
地方，我們將難以達成 
目前的亞洲增長目標。”

香港擁有開放的營商環境、領先亞洲
的體育娛樂產業，並作為粵港澳大灣區 

（大灣區）的重要樞紐。李小龍認為，
香港是“全球最具文化深度和熱愛體
育的地區之一”。東超立足香港發展蓬
勃的體育生態圈，既能緊密連繫本地
眾多年輕及具消費力的體育愛好者，
同時貢獻區內的整體體壇發展。

投入社區   推動體育文化發展
作為“亞洲籃球界冠軍聯賽”，東超
對營運所在地的承諾不只局限於球場
上，更延伸至本地社區。以“賽馬會

東亞超級聯賽（東超）素有“亞洲籃球界冠軍聯賽”之稱，現正積極把握區內籃球熱潮機遇。 

東超推動亞洲籃球蓬勃發展，
帶動體育娛樂產業

東超
首席執行官

李小龍 （HENRY KERINS）   

香港具備區內其他城市 
難以比擬的活力、 

國際連繫及戰略機遇。

越戰越強籃球計劃”為例，東超與 
香港青年協會合作，為學生和基層 
社群提供訓練、比賽機會及多元化的
體育活動。

東超銳意通過上述措施，以更貼近本
地觀眾的方式推廣和宣傳籃球運動。
李小龍解釋：“我們期望球迷明白， 
東超不單代表他們，也是他們文化、
城市和球員的象徵，有助提升他們在
國際籃球界的地位。東超的目標是為
球迷帶來世界級籃球體驗，引發觀眾
共鳴和深遠影響，展現屬於亞洲的 
自信與精神。”

東超

	東超獲得國際籃球總會 
 （國際籃總）的官方授權

	於2025至2026年賽季，聯賽
共有12支來自亞洲的頂級 
籃球強隊參賽

w easl.basketball
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隨着啟德體育園啟用，香港作為 
“體育盛事之都”的地位進一步鞏固，
而拍類運動如板網球（Padel）及匹克
球（Pickleball）亦乘勢而起。這些新興
項目不但為有志成為運動員的球員 
開拓了進軍國際的舞台，更凸顯本地 
拍類運動的龐大發展潛力。來自 
比利時的拍類運動專業選手 Bastien 
Liveriou早在2021年便看準時機， 
創立運動學院 The One Academy，
以香港為據點，推動拍類運動邁向 
新高峰。

全球運動文化樞紐
Liveriou與新鴻基地產攜手合作，在
香港西貢的 Go Park規劃拍類運動場
地及相關設施，銳意打造世界級運動
場，讓不同水平的運動員盡展所長。
居港多年的 Liveriou認為，香港除了
是蜚聲國際的金融中心，同時亦逐步
孕育出更具活力的體育文化圈。他表
示：“我們希望引入具歐洲特色的理
念，結合外籍與本地教練的優勢， 
從而吸引世界頂尖教練來港交流。 
Go Park 是香港獨一無二的運動場
地，在綠意環抱之中擁有廣闊空間，
卻又與市區緊密相連。這裡不僅是理

想的運動場地，能營造濃厚的歐洲氛
圍，更能推動社群文化的持續發展。”

凝聚運動社群
The One Academy向公眾開放，並
匯聚15位經驗豐富的國際及本地專業
教練，專注於匹克球、板網球及網球
教學。憑借協助前世界網球一姐軒寧

（Justine Henin）在亞洲成立首間國際
學院的經驗，Liveriou深諳匹克球與
板網球作為社交運動的獨特魅力。

他直言，每位運動員都以取勝為目標， 
亞洲對專業教練服務的需求日增，正
是一個極具潛力的發展機遇。他補充
道：“The One Academy讓運動員在
香港有機會認真投入訓練，在這個 
競爭激烈的平台上力爭上游。”

Liveriou相信，在政府的大力支持與
合適的導師帶領下，香港絕對有條件
培育出新一代頂尖拍類運動員。他特
別感謝投資推廣署協助提升專業體育
在社會上的形象與地位。他表示： 

“投資推廣署主動積極、支援到位， 
而且商業觸覺敏銳。他們正協助提升
大眾對體育產業價值的認識，讓更多
人看到體育對香港的深遠意義。”

The One Academy善用香港的平台優勢，協助拍類運動員規劃職業之路，同時持續拓展業務
版圖。

拍類運動熱潮席捲香港

The One Academy

	專注於板網球、匹克球及 
網球的學習中心，並在日本
及西班牙設有合作訓練基地

	共同創立中國香港板式 
網球總會，並舉辦獲國際 
認證的高水平板網球賽事 
FIP香港板網球銀級及銅級賽 

（FIP Bronze & Silver Hong 
Kong）

w theoneacademy.net 

“

The One Academy
創辦人
BASTIEN LIVERIOU

投資推廣署主動積極、支援到位，
而且商業觸覺敏銳 — 協助提升 
大眾對體育產業價值的認識， 
讓更多人看到體育對香港的 
深遠意義。

”
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