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StockX把握時機，抓住增長勢頭。在
過去的八個月裡，公司開設了四個新的
認證中心，將全球足跡擴大了50%，
而其中一個認證中心設於香港。此舉能
提升 StockX本地客戶體驗之餘，更可
降低手續費、縮短發貨時間和提高付款
速度。

Audrey Ma說：“當我們進入一個新的
市場時，關鍵是要與本地消費者建立真
實可靠的聯繫。2020年11月，我們推
出了香港版的 StockX Excursion。這是
我們首次推出以內容驅動的發佈平台，
旨在推廣街頭服飾文化。”此計劃邀請
了網紅和知名品牌參與，並為 StockX
客戶舉辦討論會、促銷和贈品等活動。

在數碼時代驅動下，電子商務去年
快速增長。2016年在底特律成立的
StockX，現已迅速成為最受全球潮流
達人歡迎的交易平台之一，提供各種 
高需求潮流文化產品，包括運動鞋、 
服裝、電子產品、收藏品和首飾等。

StockX的香港及澳門區主管 Audrey 
Ma表示：“疫情令更多消費者進行網上
購物，我們預計這種消費習慣將會愈來
愈盛行。有賴我們在全球市場的多樣性
和流動性，以及前線團隊的努力，令
StockX即使在疫情中仍能享有獨特優
勢。”

客戶參與成關鍵策略

Audrey Ma指，亞洲是集團增長最快的
地區之一：“香港對我們來說是一個特
別重要的市場。我們在這裡擁有非常 
活躍的客戶群，令我們能夠同時滿足本
地以至整個亞太市場的需求量。”在香
港，2020年的賣方交易量比前一年同
期達到了十倍的增長， 2021年增長依
然持續。美國以外的 StockX賣家數量
在2020年也比2019年多了一倍。

StockX 
	StockX在世界各地的14個辦事

處、賣家交貨中心和認證中心
擁有1,000多名員工，負責協調
在200多個國家和地區的銷售

	2021年4月，StockX完成二次
要約發行，本輪融資後估值升
至38億美元，相比2020年 
12月時進行 E輪融資時的28億
美元估值躍升百分之三十五
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Audrey Ma

我們明白本地市場 
的人才既有出色的 

技能，又對潮流文化 
產品充滿熱誠。

潮物轉售平台 
為用家建立真實可靠聯繫
潮物轉售平台 StockX銷量激增，加速在香港的投資，進一步拓展亞洲版圖。

“我們將繼續拓展本地業務，當恢復面
對面接觸時，我們將會推出更多的產品
發佈和促銷活動。”

2021 年 5 月，StockX 進一步拓展香港
業務，開設實體店，並推出賣家實體店
交貨服務。 實體店目前開放至夏季，
並可能成為固定店。

壯大本地團隊以進行區域擴張

StockX在香港擁有近60名全職員工，
並將繼續擴大其本地團隊。Audrey Ma
說：“隨著 StockX的持續擴張，我們很
高興有更多機會與世界各地包括亞洲在
內的頂尖人才合作。我們明白本地市場
的人才既有出色的技能，又對潮流文化
產品，如運動鞋、配飾和收藏品等充滿
熱誠，而這些都是 StockX最著名的產
品。”

“目前，我們的重點領域還包括擴大現
有的市場認證中心，並在亞太地區開設
更多中心。我們還致力於為大中華區的
客戶增強本地化功能。”

https://stockx.com

